12 formas de ganhar dinheiro
no mundo da beleza

J& pensou que vocé pode transformar algo que vocé ama, em lucro?
Ndo! Mas vocé deveria pensar nisso.

O mundo da beleza e da estética € um universo realmente amado
pelas mulheres. Qual mulher vocé conhece que ndo gosta de estar
sempre linda?

Mais de 90% das mulheres no Brasil vdo a um saldo de beleza, pelo
Mmenos, uma vez por més, e algumas vao semanalmente.

E ndo sé mulheres, mas também muitos
homens hoje ja estdo deixando o preconceito
de lado e se cuidando.

Seja para fazer uma unha, uma sobrancelha,
cortar, pintar ou escovar o0s cabelos, se
maquiar, realizar uma limpeza de pele, uma
depilacdo, ou uma massagem modeladora,
existem dezenas de procedimentos MUITO
procurados diariamente.

E, além dos procedimentos, existem também
0S produtos cosmeéticos para rejuvenescer a
pele, tirar manchas, pintar os cabelos, deixar a
pele mais macia, e por ai vai.

Fu poderia ficar o dia inteiro fazendo essas
listas! E vou fazé-las, daqui ha pouco.

Mas primeiro eu quero chamar sua aten¢do para uma oportunidade
que vocé pode estar perdendo por ndao enxergar o potencial do
universo da beleza!

Vou te dar aqui, 6 motivos pelo qual vocé deveria comecar um negocio
na area de beleza:



Mercado aquecido:

De acordo com o Ranking Mundial de Consumo de HPPC da
ABIHPEC/Euromonitor, o Brasil € o quarto maior mercado de beleza e
cuidados pessoais do mundo, ficando atras apenas dos Estados
Unidos, China e Japdo.

Ainda de acordo com dados da ABIHPEC, o setor
teve taxa de crescimento anual de 8,2% nos
ultimos 10 anos, movimentando cerca de R$ 100
bilhGes por ano. Desde 2013, o crescimento de
profissionais da area foi de 567% no Brasil,
passando de 72.000 para mais de 480.000
profissionais.

E esse mercado ndo para de crescer, inclusive na
pandemia, onde acelerou ainda mais.

As pessoas estdo se cuidando muito mais, se
importando mais com sua aparéncia e bem-
estar.

Renda extra:
Vocé pode estar empregado e achar que a renda
atual ndo é o suficiente para realizar os seus

objetivos, com isso inicia a busca por algo que possa te dar um maior
crescimento financeiro. Se iSO passa por seus pensamentos é bom
considerar o mercado de beleza.

Atuando como profissional de beleza, como Manicure, designer de
sobrancelhas, maguiagem entre outros, Vocé consegue manter o seu
emprego e fazer uma boa renda extra, prestando servicos em
horarios vagos, a noite finais de semana por exemplo. Com o tempo,
essa renda extra pode ser tornar sua principal fonte financeira.

Sem crise:

O mercado da beleza continua movimentando milhdes em todo o
pais. Com ou sem crise, homens e mulheres continuam frequentando
0s sal®es para cortar, pentear e tingir os cabelos, além de fazer as
unhas, depilacao e sobrancelhas, e comprar produtos afins.



Mesmo com a concorréncia nesse segmento, é comum salfes cheios,
principalmente nos fins de semana. O segmento de beleza € um
mercado que ndo tem crise, os clientes reduzem o numero de
servicos, mas ndo deixam de ir aos sal@es de beleza pelo menos uma
vez por quinzena. E um dos segmentos mais rentaveis da economia
mundial.

Autonomia e flexibilidade:

E esse € um dos motivos que chama cada vez mais
empreendedores para esse setor. A flexibilidade!
Imagina como seria trabalhar sem precisar bater o
ponto? Na area de beleza vocé faz o seu proprio
horario.

Para guem tem o desejo de ter um negaocio proprio,
mesmo que ndo tenha muito para investir, a area da
beleza oferece boas oportunidades. Vocé tem a
liberdade de decidir como prefere trabalhar,
definindo o melhor local, dias e horérios,
selecionando os servicos que pretende oferecer e 0
quanto quer ou pode se dedicar, dentro das suas
condi¢des e ambicdes.

Inicio Rapido:

Algumas profissdes podem exigir um longo tempo para se formar, ou
para se ganhar experiencia até que vocé possa comecar a atuar, mas
iSSO Nndo acontece na area da beleza.

Os cursos para aprender as profiss@es sdo relativamente rapidos, com
duracdo entre 3 e 10 meses, e em algumas profissdes vocé pode
comecar a trabalhar logo que inicia seus estudos e ir, a0S poucos,
aumentando o leque de servicos e de clientes a medida que faz novos
CUrsos.

Remuneracao:

A remuneracao na area de beleza varia de acordo com a profissdo
escolhida e o local onde trabalha, o tempo de carreira, nivel de
experiéncia e conhecimento do profissional.



Mas para termos uma ideia mais proxima de ganhos, podemos fazer
um pequeno calculo.

Quanto vocé paga para fazer suas unhas da mdo hoje? Quantas
clientes uma manicure atende diariamente? Quantos dias por més ela
trabalha?

Transpondo em numeros ficticios podemos ter: Cabra R$ 15,00,
atende 8 por dia e trabalha 20 dias por més. S6 fazer as contas para
ter uma ideia de faturamento fazendo o minimo!

Pois bem, agora que vocé entendeu que o mercado da beleza e
estética é extremamente promissor, quero te propor um exercicio.

Chama-se Ikigai.

O ikigai nada mais é do que uma técnica japonesa para vocé descobrir
0 que realmente gosta de fazer e 0 que pode te gerar resultados,

"E 0 motivo que faz vocé acordar todos os dias."

A mandala ikigai é uma ferramenta de autoconhecimento capaz de
alinhar propdsitos, valores, expectativas e possibilidades reais de
trabalho e sucesso profissional.

O QUE VOCE
AMA FAZER




Assim que vocé descobre seu Ikigai, da o primeiro @
passo em direcao seu sucesso.

Bom, e como fazer isso?

Ndo se preocupe, pois estou aqui para te ajudar
nessa jornada.

Primeiro:

O que vocé ama fazer?

Se vocé baixou esse e-book, provavelmente ama a
beleza, ou pelo menos tem algum interesse. O que
vOCé é bom em fazer?

Tem alguma area da beleza ou estética que vocé acredita ter algum
talento ou habilidade? Pense no que as pessoas mais proximas a vocé
falam.

Nada te impede também de adquirir esse conhecimento através de
Um Curso na area.

O que vocé pode ser pago para fazer?

Pense nas diversas técnicas de beleza e estética que existem e sdo
procuradas diariamente pelas pessoas, inclusive vocé!

H& um mar de oportunidades para se ganhar dinheiro nessa area.

E por fim, o que € bom para o mundo?

Ndo resta dlvidas que uma pessoa que passou por um saldo de
beleza ou estética, sai de |& se sentindo mais bonita, mais
autoconfiante e com a autoestima muito mais elevada. Entdo, sem
duvidas, isso é bom para as pessoas e para o mundo. Pessoas felizes
transbordam uma energia positiva!

Depois de fazer esse exercicio, vocé tera mais clareza se esse é
realmente o caminho a seguir.

E se vocé disser sim a esse caminho, agora vou te entregar as
12 principais formas de ganhar dinheiro com nele:
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Manicure New Design

A porta de entrada do mundo da beleza:

Que tal ganhar dinheiro fazendo unhas? Essa é uma profissdao que
sempre sera buscada, pois as mulheres estdo cada dia mais vaidosas,
costumam fazer as unhas, pelo menos, uma vez por semana, € o
publico masculino, que a cada dia busca mais pelo servico.

A manicure/pedicure é a profissional  responsavel pelo
embelezamento e saude das unhas das mdos e dos pés. Utilizando
técnicas e instrumentos especificos, como alicates, cortadores, lixas,
fortalecedores, esmaltes, palitos, espatulas entre outros. Seu trabalho
deve ser feito observando os critérios de higiene e biosseguranca.

O gue a manicure precisa saber para trabalhar:

e Corte de unhas das maos e dos pés

e Cuidados com a cuticula

e Lixamento/polimento

e Aplicacao de base e esmaltagem

* Aplicacao de fortalecedores de unhas

» Aplicacao de cremes e esfoliantes para
cuidados das maos, pés e cuticulas

e Aplicacao de unhas posticas

 Aplicacao de adesivos/nail art para
unhas

* Esterilizacao dos instrumentos utilizados
e Manicures especializados também fazem
unhas decoradas: pintam desenhos,
estampas, ou outras formas de arte nas
unhas dos clientes que assim desejarem.
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I)eaallzaq.ao em unhas
ongamento e Spa dos pés)

Quando o assunto é a beleza das mdos ndo ha quem nao se lembre
de unhas longas e bem esmaltadas.

Atualmente, as unhas aplicadas sdao bem diferentes daquelas
primeiras unhas posticas, que causavam alergias e micoses por ndo
serem fabricadas com materiais especificos para as unhas, mas a
indUstria de cosmeéticos se aprimorou e hoje 0s materiais estao cada
vez melhores. E quais sdo os tipos de alongamento?

e Acrigel: € uma mistura de gel com pé
acrilico que protege as unhas naturais
contra os “baques” o dia a dia, favorecendo
0 crescimento.

e Unhas de fibra: conhecidas também como '
alongamento com fibra de vidro, sdo feitas =
com material moldado em cima das unhas
naturais. Entre as vantagens esta a
durabilidade, podendo ser feita sem
contraindicacao.

e Unhas de gel: neste técnica, camadas em
gel sao moldadas com secagem em
pequenas camaras com luzes de UV.
Também nao prejudica o crescimento
natural das unhas.

e Unhas de porcelana: é feita uma extensao
com pé de porcelana que aumenta o
tamanho das unhas. A prétese nao descola
facilmente e confere maior durabilidade ao
esmalte.




E o Spa dos pés?

Os pés sao a base do nosso corpo, responsaveis pela locomocao,
mas nem sempre recebem a atencdo que precisam e isso pode
comprometer nossa qualidade de vida. Os pés nos impulsionam e
também merecem cuidados especiais

O spa dos pés é uma juncdo de procedimentos que visam promover
0 bem-estar e 0 alivio de tensdes. Consiste em imergir os pes em agua
morna, esfoliar e hidratar, acompanhando massagens relaxantes.




Designer de Sobrancelhas

Designer de sobrancelha é considerada a profissdo do momento por
seu crescente reconhecimento e espaco no mercado de trabalho. O
design se transformou em um servico imprescindivel em saldes de
beleza e clinicas estéticas e, para tanto, sdo necessarios profissionais

capacitados.
O que uma designer de sobrancelhas precisa saber?
* conceito de design; r

B

* no¢oes de anatomia facial;
* tipologia das sobrancelhas;
 técnicas de depilagao;
 design de sobrancelhas;

e aplicacao de henna;

e manutenc¢ao;

* COrregao;

e produtos.
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Cabeleireira

O profissional € o responsavel pelo cuidado, beleza e vitalidade dos
cabelos de seus clientes. A cabeleireira contribui muito para a
valorizacdo da vida e para melhorar a autoestima de seus clientes,
essas transformac¢fes sao positivas quando a cabeleireira corrige
pequenas imperfeicdes que estdo incomodando, como um cabelo
ressecado e mal cortado por exemplo. E primordial que a profissional
conheca as partes do cabelo e suas fun¢bes, como as caracteristicas e
0s tipos de cabelos, para que possa utilizar produtos adequados a
cada cliente, atendé-los com mais eficicia e manté-los fiéis. E
importantissimo, também, que essa profissional conheca as anomalias
e doencas do couro cabeludo e suas caracteristicas, para que possa
resolver o problema, ou encaminhar o cliente a um especialista.

O que uma cabeleireira precisa saber?

- Cortar, aparar, raspar, cabelos \
- Colorir, descolorir -

- Tratar, hidratar, utilizando cremes NG
especiais, de acordo com o tipo de cabelo
do cliente e do tipo de problema ou
condicao que apresentar

- Alisar cabelos crespos e ondulados

- Realizar "permanentes”, procedimentos
que visam ondular os fios

- Penteados, escovas, penteados de festa e
comemoracoes \ /

- Lavar e secar cabelos , "
- Fazer reflexos, mechas, luzes \b\\
P
RS BN

&




Maquiagem

quiag

O profissional busca dar as suas clientes beleza e sensualidade, além
de uma aparéncia mais jovem e disfarcar possiveis imperfeicdes, com
a ajuda de produtos podem tornar mais bela a imagem da pessoa,
dando assim, maior destaque em festas, produc¢8es de arte, e outros
tantos acontecimentos. Para isso ele pode utilizar base, rimel, batom,
entre outros artificios. O publico feminino é preponderante na busca
dos beneficios da maquiagem, seja para as mulheres parecerem mais
novas ou para retificarem possiveis imperfeicdes da pele.

O que uma maquiadora precisa saber?

- Aplicagao de primer

- Aplicacao de base para suavizar e
homogeneizar o aspecto da pele

- Aplicacao de poés e corretivos para
disfarcar falhas, cicatrizes, etc e/ou para
realcar atributos naturais

- Realgar os olhos utilizando combinacao
de sombras especificas, lapis de olho,
mascara para cilios, delineador, etc.

- Aplicar blush de modo a dar um ar
saudavel a pele (leve rubor)

- Aplicacao de batom, gloss, delineador de
boca, de modo a ressaltar os labios,
aumentando-os, diminuindo-os, ou i
somente colorindo-os

- Aplicacao de cilios posticos

- Aplicacao de maquiagens adesivas




Depilacao
pilag

A depilacdo é de grande intimidade com os clientes e ajuda na
autoestima e bem estar de mulheres e homens.
A tarefa esta cada vez mais exigente, deixou de ser somente retirada
de pelos indesejaveis para o dominio de diversas técnicas, que devem
ser aplicadas com todo o cuidado de higiene, postura ética e utilizagcao
de produtos especiais que sdo renovados constantemente no

mercado.
}, .
'\

O que uma depiladora precisa saber?

- No¢des de atendimento

- Composicao da pele

- Anatomia e Fisiologia do Pelo e os tipos.
- Depilagdo com cera e os tipos de cera

- Materiais de Trabalho para Depilagao

- Preenchimento de fichas de Anamnese




Estética Facial

Tratamentos de estética facial sdo cada vez mais procurados por
mulheres e homens. Limpeza de pele, hidrata¢do facial e peelings sao
apenas alguns dos muitos tratamentos oferecidos em clinicas de
estética.

A area da estética cresce a cada dia mais, por isso a importancia de
sempre estar buscando conhecimento. O profissional de estética facial
tem como objetivo promover a salde e a beleza da pele de seu
cliente, sempre respeitando sua sensibilidade e seus limites.

O que uma esteticista facial precisa saber?

Sistema Tegumentar
Tipos de pele
Classificacao Fitzpatrick
Cosmetologia

Limpeza de Pele
Revitalizacao e Pelling Quimico .{)
Principios ativos (a¢do e concentracao do il
ph)

Procedimento para o tratamento
(antirrugas, anti-idade)

Tipos de mascaras

Tratamento de faciais, Acne e anti-idade

4
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Estética Corporal

A estética corporal tem como objetivo alcancar o bem-estar fisico e
mental. O profissional esteticista cuida do corpo de seu cliente,
promovendo a hidratacdo, a reducdo de medidas, melhora da celulite
e flacidez, entre diversos tratamentos. Além disso, deve associar as
técnicas e tratamentos com principios ativos especificos para
determinada disfuncdo estética. Com os tratamentos especificos, o
profissional busca aumentar a autoestima de seu cliente.

O que uma esteticista corporal precisa saber?

Exame Clinico
Ficha de Anamnese
Drenagem linfatica
Avaliacao Corporal
Principios Ativos
Massagem Modeladora, Redutora 4
e Pés-Operatoria

Bandagem Turbinada

Gordura Localizada

Flacidez

Celulite

Estrias




Massoterapia

E dificil conhecer alguém que recuse uma boa massagem. A ideia de

ter os ombros, as costas ou até mesmo 0s pés apertados por um
periodo de tempo, faz suspirar qualguer um que passe por um dia
cansativo de trabalho ou estudo. Porém, muito além de possibilitar
um descanso momentaneo, a massagem feita por um profissional
especializado pode gerar beneficios a saude ao promover o bem-estar
fisico e estético da pessoa. Este € o papel do massoterapeuta, que
busca atraves de técnicas ocidentais e orientais proporcionar o
relaxamento de quem procura seus Servicos.
O que um massoterapeuta precisa saber?

- realizar avaliacao do cliente/paciente
selecionar estimulos;

tomar medidas antropométricas e
energéticas;

recomendar exames complementares;
avaliar sinais e sintomas;

orientar sobre postura estatica e
dinamica;

palpar estruturas musculares e sistema
tegumentar

Realizar massagens relaxantes

Realizar massagens com pedras quentes
Realizar massagens via bambuterapia.

y |
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Shiatsu

O shiatsu € uma técnica de massagem terapéutica que visa ©
equilibrio entre corpo e mente, através da pressao dos dedos ou
palmas das maos realizada em determinadas areas do corpo.

E utilizada para aumentar a energia do paciente e a consciéncia sobre
si mesmo, bem como regular e melhorar o funcionamento dos 6rgaos,
além de estimular uma maior imunidade contra doencas. Assim, o
shiatsu € considerado um método que trabalha mais a prevencao do
que a cura de enfermidades.

O que um massoterapeuta precisa saber?

Analise do corpo;
Conhecimento Holistico;
Teorias de Ying-Yang e os 5 elementos;
Ficha de Anamnese;
Biosseguranca;

Ciclo do relégio chinés;
Diagnoéstico pela lingua;
Pratica em Moxaterapia,
Auriculoterapia,
Ventosaterapia;
Shiatsuterapia;

Analise Energético-Corporal.

FW




Alongamento de Cilios

O alongamento de cilios € um procedimento estético que visa a
aumentar o volume de fios, sem a necessidade de utilizar maquiagem
(ou cilios posticos). Ele proporciona, tambéem, o preenchimento de
falhas pra intensificar o olhar.

Uma extensionista de cilios, também conhecida como lash designer, é
especialista em transformar olhares comuns em algo surpreendente,
através da acoplagem de cilios sintéticos aos cilios naturais. Seu
objetivo e fazer suas clientes aumentarem substancialmente sua
autoestima.

As principais técnicas que uma lash designer deve saber sdo:

e Alongamento Fio a fio

* Alongamento em Volume russo 5

e Alongamento em Volume brasileiro
e Lash lifting




Barbeiro

O barbeiro profissional é aquele que trabalha com o corte e
aperfeicoamento de barbas e cabelos masculinos. O profissional deve
ter a capacidade de escolher os melhores modelos de barba e cabelo
para o cliente, pois muitas vezes os homens chegam sem ideia
nenhuma do quanto cortar e qual corte cortar. Por isso, é importante
0 barbeiro profissional ter essa percepc¢ao.

O oficio de barbeiro esta cada vez mais em alta no Brasil. Mesmo em
momentos de crise, as pessoas continuam dando um jeito de realizar
0s cuidados com a beleza e, por conta disso, 0os bons profissionais
ganham destaque. A alta demanda nos saldes também acontece a
partir da consciéncia dos homens de se preocuparem com a estética e
a  experiéncia  diferenciada proporcionada por  alguns
estabelecimentos.

Quais conhecimentos devo ter para me tornar uma Barbeiro:

e Atendimento ao cliente

* Biosseguranca;

* Remocdo e modelagem de barba,
costeletas e bigode;

* Sobrancelha masculina;

* Tipos de equipamentos;

e Linhas e angulos;

e Técnicas e cuidados no manuseio do
navalhete;

e Teoria do corte; corte com maquina e
tesoura




E como fazer para ganhar dinheiro com as profissées da area
de beleza?

Enquanto hd uma necessidade de boa aparéncia, sempre havera
dinheiro fluindo para os bolsos de empreendedores inteligentes.
Entdo vamos falar um pouco de como obter lucros com esta profissao.

Especialize-se:

Escolha em qual ou quais profissGes de beleza deseja comecar a
ganhar dinheiro.

Mesmo que vocé ache que saiba fazer algum servico de beleza muito
bem e que suas amigas e familiares tenham elogiado seu trabalho. Ha
sempre algo novo para aprender, e a certificacdo € o grande
diferencial. Além de dar maior credibilidade ao seu trabalho, muitas
prefeituras exigem para a liberacdo de alvara de funcionamento.
Busque sempre por cursos e instituicbes especializadas em
treinamento.

Escolha o ambiente de trabalho:

Nesse momento € importante saber como vai
trabalhar, em casa, atendendo a domicilio, parceria em
um saldo de beleza ou abrira o seu proéprio espaco.
Para cada tipo de negdcio existe uma estratégia.

Materiais e equipamentos:

Atencdo aos materiais toalhas, algoddes, cremes,
ceras, esmaltes, shampoos, entre outros de acordo
com a profisséo escolhida. Fuja de marcas
desconhecidas ou faca testes antes de aplicar em suas
clientes. Um produto de baixa qualidade pode ndo
atender as expectativas, e consequentemente perder
um cliente pela ma qualidade do produto. Em um bom
Curso recebera instrucbes e maiores informacdes
sobre o tema, uma boa dica é analisar quais o0s
materiais as manicures da sua cidade costumam usar.




Iniciando as propagandas:
Para comecar, ofereca seus servicos para amigas e familiares, com um
servico de qualidade, certamente elas irdo fazer propagandas para
outras pessoas. Nada melhor que uma propaganda boa a boca para
iniciar seu negocio, entdao nao tenha vergonha de pedir indicacdes.
Uma dica é criar campanhas de fidelidade, como o famoso cartao
fidelidade.

Mais propaganda:

Use e abuse de propagandas, principalmente em redes sociais. Tenha
uma rede social empresarial, evite misturar sua vida pessoal com a
sua profissional. Crie campanhas pagas direcionadas em suas nas
redes. Trabalhe bem seu feed, com dicas de beleza, seus servicos e
demais pastagens de interesse dos seus clientes, use suas stores para
divulgar a rotina do seu negdcio, o seu dia a dia.

Faca parcerias em descontos com o comercio local, industrias,
supermercados entre outras tantas empresas em sua cidade.
Participe de rede de descontos, utilize rede de compras coletivas.

Concorréncia:

Concorréncia é sinal de que tem demanda, de
que tem gente querendo pagar pelo que vocé e
0s outros fazem. Gracas a issO 0S
empreendedores se mantém inovadores.

Sem concorréncia, os empreendedores ndo
teriam tanta inclinagdo por pensar na qualidade
do servico ou do produto que estao
entregando.

Uma dica: Sempre que precisar de servicos de
beleza, agende com suas concorrentes, sempre
alternando as profissionais, assim vocé conhece
suas concorrentes e consegue fazer um —
mapeamento de pontos fortes de fracos para
montar sua estratégia e alcancar novos clientes.



Tenha um plano de negdcio bem estruturado.

« Controle Financeiro

Saber quais sdo seus ganhos e despesas mensais corretos e trabalhar
com 0s recursos disponiveis.

 Analise de concorrentes

Acompanhar os seus concorrentes na area € essencial para saber o
que eles estdo fazendo e com isso desenvolver estratégias onde sua
barbearia ira ser destaque.

* Alcance digital

Fazer sua presenca online através das midias sociais como Instagram
e Facebook, permitira que vocé exista para novos clientes e fidelize os
seus atuais, com promog¢des e vantagens unicas.

 Planejamento

Tracar metas de onde se quer chegar com sua barbearia e como ela
vai comecar de forma soélida para ndo passar por problemas adiante.

Ofereca servicos diferentes

No setor de beleza, sao criados muitos negoécios sem fugir do
tradicional. No entanto, se vocé sair do 6bvio e investir em produtos e
servicos diferentes, o sucesso pode ser muito maior. Se cria algo
diferenciado, seu servico atraira o cliente, por ndo ser igual a todo
mundo, 0 mais do mesmo todo mundo faz.

Trabalhe com nichos especificos

Para executar ideias diferenciadas, o ideal é trabalhar com diferentes
publicos. Um exemplo sao salBes que trabalham sé com estilo afro,
outros s6 com cabelos ondulados, outros s6 com mechas. Ter servicos
bem especificos podem ser um ponto positivo pelo fato de o negdcio
ser desenhado exatamente para o estilo do cliente.

Invista em capacitacao

Os negocios de beleza tém um nivel de profissionalismo muito maior
do que tinham ha alguns anos. Ndo basta ter profissionais que sabem
fazer o basico. Invista em cursos de capacitacdo que tragam novidades
e atualizacao de técnicas. Se vocé estiver guerendo investir no setor,
uma escola especializada em beleza € a melhor op¢ao.



Esteja sempre antenado as tendéncias

Para trabalhar nesse setor, 0 empreendedor precisa estar atualizado
com as tendéncias e novidades do mundo da moda. Saber o que as
blogueiras e as celebridades estdo fazendo pode te ajudar a criar um
servico de sucesso e essa dica funciona tanto para produtos quanto
para servicos.

Aposte em produtos sustentaveis

O mundo passa por uma onda muito sustentavel e isso reflete em
todos os setores. O pensamento sustentavel ndo estd apenas na
alimentacdo, quem diminui o consumo de produtos industrializados
também quer um cosmético menos industrializado. Deixar claro que a
marca que vocé utiliza ou revende ndo realiza testes em animais ou
sdo fabricadas de forma organica podem ser atitudes espertas para
crescer no segmento.

Quanto cobro pelos meus servicos?

Na hora de cobrar, fique atenta aos valores que o mercado esta
cobrando, ndo trabalhe com valores muito inferiores e nem
superiores demais aos das suas concorrentes.

Como precificar um servi¢o de salao de beleza.

Ndo saber o valor correto a cobrar pode te levar ao fracasso no saldo,
uma dica para precificar seus servicos é utilizara técnica dos 3Cs, Sao
eles:

CONCORRENTE

O empreendedor deve buscar informa¢fes sobre os salBes da
redondeza e pesquisa 0s valores dos servicos de corte, escova,
manicure e aplica um valor parecido

CLIENTE

Ouvir o cliente, ele serd o termdémetro para vocé avaliar se o seu
servico esta caro ou barato. Importante entendermos que, quando
temos um preco muito abaixo do mercado fica a dudvida sobre a
qualidade. Por outro lado, para ter um preco mais alto é preciso
vender o valor para seus clientes e eles precisam reconhecer isso.



CUSTOS

Faca um levantamento sobre seus custos e conheca os valores gastos
para manter o seu negocio. Com esse levantamento de custos
operacionais e despesas diretas e indiretas, vocé chegara a um ponto
de equilibrio, descobrindo se o valor cobrando pelos servicos
realmente te da o lucro esperado.

Lembre-se: Para qualquer uma das carreiras que vocé escolher, é
muito importante VOCE adquirir conhecimentos de
empreendedorismo e vendas para trabalhar por conta propria e ter
sucesso, portanto, além do conhecimento na area de beleza, busque
um bom curso nessas areas para se especializar!

Esperamos ter ajudado vocé a dar mais um passo na direcdo do
sucesso, da independéncia financeira e pessoal.

E saiba que vocé pode contar sempre com a Inove para te levar muito
mais longe!

Um grande abraco e sucesso!
Equipe Inove.



